GENESIS

DYNAMISCHES KOMPETENZTRAINING

Verkaufen mit besseren Nettoerldsen

oder

Existenzibedrohende Verkaufssituation
erfolgreich bestehen

Mussen momentaun die Verkaufserldse geyen Null gehen? Die uktuelle Murkt-
situation macht fust jeden Verkauf zu einer hoch unspruchsvollen Aufgube.
Besonders sturk macht sich dus im InvestitionsgUtersektor bemerkbar. Diese
Tatsache wird voraussichtlich noch einige Zeit unhalten.

Es kommt hinzu duss:

> Viele Kunden unentschlossen sind und den Abschluss luufend verzdyern.,
> |m Pokerspiel um den Kaufpreis der Kunde oft die Wettbewerber
yeyenheinunder uusspielt.

Im stark verdnderten Verkaufsprozess wird der Verkdufer oft dlleine gelussen.
Von ihm, von seinem Geschick hdnyt es in erster Linie ub, wus zum Schluss
unter dem Strich als Nettoerlés noch bleibt.

In vielen Fdllen ist dus Ahgebot des Wettbewerbers sogur gunstiger.
Wus ist dunn zu tun?

GENESIS bietet sowohl Anfangern wie auch Profis ein Training an, dus Sicherheit
und Souverdnitdt im Preisgesprach vermittelt und nachweislich durch strukturier-
tes Vorgehen bessere Preise erzielen lGsst. Es tragt den vielversprechenden Titel:
~Gewinnbewusstes Verkaufen™ und hat sich in den letzten 15 Juhren in verschie-
densten Branchen erfolyreich bewdhrt. Es wurde laufend verfeinert und er-
ganzt. Heute erflllt es die vielschichtigen Kriterien um in anspruchsvollen Preis-
verhundluhyen besser zu bestehen und verleint dem Verkdufer mehr Mut und
cleveres Vorgehen in der Abschlussphuse.

Waus bringt Ihnen ein solches Truining?
Nutzenbeispiel aus Deutschland (Investitionsguterindustrie):

> Dezentrule Verkaufsorgunisation mit eigenen Niederlussungen und
Hdndlerbetrieben

> 10'800 Verkuufseinheiten pro Juhr

> Nettopreise von 18'000 - 210'000 €

> In 34 % dller Verkdufe konnte der Nettopreis um @ 410 € verbessert, resp. es
konnte Uberhaupt ubyeschlossen werden

> Verbesserter Nettoerlos pro Jahr: € 1,505 Mio. fur die ygunze Orgunisution

> Wenn es yelingen sollte, in dllen Fdllen um den erwdhnten Betruy besser zu
verkaufen, wlrde eine gewdltige Zahl von € 4,4 Mio erreicht werden
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DYNAMISCHES KOMPETENZTRAINING

Trainingsschwerpunkte
«Gewinnbewusstes Verkaufen»

> Wann, in welchenh Ausgungslagen ist es schwieriy, einen guten Preis zu
erzielen?

> Dus Verkaufsleitbild (Bedeutuny der Verkduferpersdnlichkeit in der
Preisdiskussion)

> Dus Preisgesprdch beyinnt bei der Begrussuny

> Durch strukturiertes Vorgehen und potenter Argumentationsfolgye Uberzeugen

> USP dls Reservepfeil

> Mein persénlicher Verkaufsstil, der Ruhe und Sicherheit vermittelt und befdhigt,
den Kunden ungemessen zum Kaufentscheid zu beweygen, ohne ihn zum
Verlierer zu stempeln

> Wus, wehn der Kunde pokert?

> Wo verlieren, ,verschenken™ wir den guten Nettopreis

> Sensible Abschlusstechniken souverdn eingebracht

> Was, wenn knupp vor Abschluss der Kunde verzbyert/vertagt?

> Kuufbereitschuft frihzeitiy erkennen und gekonnt ausldsen

> Zeichen der Koérperspruche verstehen

> Professionelles Verhalten, um trotz h6herem Preis zum Wettbewerber den
Abschluss zu erreichen (7-Schritt-Methode)

> Uben un authentischen Pruxisfallen mit Videokontrolle

ningsdurchfuhruny

Duauer: Minimal 1 Tay in gekUrzter Version; maximal 5 Tuge
Intervalltraining:  in Einheiten 1+ 1, 2 + 1 oder 2 + 2 Tuyen unterteilt, so duss
zwischen den Truinings Transferaufyuben ygemaucht werden.

Praxisfdlle: Die einzelhen Erkenntnisse und Methoden werden unhand der
uktuellen Pruxisfdlle der Teilnehmer gelbt, gefestigt und zur
Fertigkeit yebrucht,

Gruppenygrosse: 8 — 10 Teilhehmer

Quullifikation: Es empfiehlt sich, die Gruppen anhand der individuellen

Verkaufserfuhruny einzuteilen.

Dus Truining wird wie ein Massanzug duf die jeweiligye Firmen- und Muarktsituation
unyepusst oder kunn durch undere Problemstellungen ergdnzt werden.

Nehmen Sie mit uns Kontakt auf,
es lohnt sich!

Genhesis Truining & Consulting AG e MUhlebachstrasse 2 ¢ CH-9320 Arbon
Tel. 071 446 88 87 o Fux 071 446 88 81 e E-Muiil ytc@swissonline.ch ¢ www.genesis-gtc.ch



